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邊見　渉喜さん

須賀川市出身
福島大学 人文社会学群 経済経営学類 卒業
体を動かすことが好きで、大学時代にダンスサークルに所属。
社会人になった今でも趣味として続けている。

お客様に信頼されるトップセールスになるために
　カーライフアドバイザーとしての仕事内容は新車・中古車の販売、自動車任意保険の獲得などですが、一
番は「お客様のカーライフに関わる全て」をサポートするお仕事です。今は入社して間もないので、空いて
いる時間はとにかく商品の勉強をしたり、先輩にロープレなどをお願いして日々勉強してます。
　私事ですが最近、入社して初めて新車をお客様に販売することができました。約2か月かけてお客様のこ
と、お車のこと、ニーズをしっかり把握して、お客様にとって最適なものを提案し販売することができまし
た。お客様に決め手はなんだったのか聞いてみたところ、「商品に満足してるのもそうだけど、あなたが一
生懸命調べたり頑張ってくれたから」と言っていただき、とてもやりがいを感じましたし、自分が今まで努
力してきたことの成果を実感することができました。
　今後の目標は、より多くのお客様と信頼関係を築いていき、なんでも任せてもらえるようなカーライフア
ドバイザーになることです。そして、社内表彰式「プライドアワード」で表彰台に立ち、ゆくゆくはメーカ
ーの表彰式にも行けるような、社内トップのセールスマンになりたいと思っています。

ふくしまとこどもたちをゲンキに！福島日産の取り組み

福島県内自治体災害連携協定 郡山市へ日産サクラ30台納入 福島サイクルロードレース協賛 フクニチャージナイター特別協賛 年に1度のフクニチャージ祭

福島日産自動車ってどんな会社？
代表取締役社長  金子 與志幸

　当社は1938年に創業して以来、自動車販売とサービスで地域の皆様に安心のカーライフを提供してきました。
目まぐるしく変化する社会において、これから目指すのはカーディーラーを超えた、社会にとって本当の存在価
値です。人口減少・少子高齢化・過疎・災害対策・SDGs等、地域と社会が抱える課題を解決し、地域や社会の皆
様にとって欠かせない存在になることを目指します。
　時代にしなやかに、地域に柔軟に。あたらしい一歩をいち、はやく踏み出していきます。
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福島日産自動車株式会社
代表取締役社長　金子　與志幸
1938年8月
8,730万円
福島県福島市北町2番32号
自動車の販売、点検、部用品販売、金融商品取扱等の車に関する
あらゆる業務を通じたお客様と地域のサポート
合計650人（※内訳男性489人、女性161人）
9:30-18:00
年間113日、毎週火曜定休
（ほか第一第三月曜、年末年始、GW、夏季休暇）個人別休暇あり

カーライフアドバイザー（営業職）
車の販売、アフターフォローなど車に関する全てのお客様対応
福島県内40店舗いずれか（通勤可能範囲考慮）
普通自動車運転免許（AT限定可）
会社説明会→適正検査（自己分析）→ES提出→一次面接→最終
面接→内定

先輩社員インタビューを採用HPにて掲載中！


